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EMOVI INC.

• Compagnie québécoise basée à Montréal
• Démarrée par Michelle Laflamme en 2007
• Équipe multidisciplinaire: 12 employés 

d’expertise diversifiée (génie, santé, marketing, 
dev. des affaires, etc.)

• Domaine de l’orthopédie – aide au diagnostic
• Produit principal: 
• Opère la clinique le Centre du Genou



KNEEKG™ ACCELERATOR PROGRAM (KAP)

PARALLÈLE AVEC L’ÉLECTROCARDIOGRAMME:
INFORMATIONS PRÉCISES ET CIBLÉES



Identifie : 
• Les facteurs mécaniques associés à l’étiologie de 

pathologie, quantitativement
• Des solutions potentielles pour guider le plan de 

traitement

Bénéfices:
• Cible et  priorise les déficits à adresser
• Efficacité plus rapide du traitement (et de sa validation)
• Augmente l’adhérence du patient (impact ressenti vs 

sentiment de « guess work », visuel, expérience patient)

Le KneeKG



Issue du Laboratoire de recherche en imagerie et 
orthopédie de l’ÉTS situé au CHUM en collaboration 
avec UdeM & Polytechnique

Reportage à Découverte
Code Chasteney
Une pilule une petite granule

Une technologie québécoise
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KNEEKG™ ACCELERATOR PROGRAM (KAP)

1ER « GOUFFRE » : PERCEPTION SCIENTIFIQUE

• Grand # publications
• Intégration par l’éducation
• Certaines résistances aux changements
• Vision détachée du marché

Du laboratoire au chevet des patients
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ADOPTEURS PRÉCOCES: STRATÉGIE KOL
« KEY OPINION LEADERS »

Grand Public

Spécialistes

KOL

Première ligne

• Stratégie étoffée
• Crédibilité
• Réalité clinique a changé

• Convaincre LE KOL n’est plus 
suffisant

• Collègues
• Administration
• Ingénieurs
• Budget

• Besoin d’un champion à 
l’interne

• DÉFI D’IMPLANTATION



DÉFI D’IMPLANTATION DANS LES HÔPITAUX

• Besoin de guides / critères des départements de génie 
biomédical

• Démontrer la sécurité face au patient et son efficacité
• Validation des spécifications des composantes principales 

et de l’ordinateur
• Contraintes d’accès à distance (support/maintenance à 

distance internet)
• Gestion des comptes utilisateurs
• Anti‐virus
• Base de données liée à un serveur vs locale
• Dossier médical électronique
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KNEEKG™ ACCELERATOR PROGRAM (KAP)

NOTRE RÉALITÉ DU 2E GOUFFRE :

• Technologie de rupture   ‐&‐ Technologie « push »

• Sous‐estime la difficulté de changement des 
habitudes dans le milieu de la santé

• Commercialisation 
• pas de voie rapide

• Défi d’implantation dans les hôpitaux 

Importance d’avoir une base solide pour surmonter ce 
gouffre



A Technological Leap Forward in Knee Assessment by EMOVI

Une base 
solide pour 
la croissance

‐ Preuve de concept & Utilisation internationale du système KneeKG
‐ Plus de 25 centres utilisateurs à travers le monde
‐ Approbation règlementaires (FDA, CE, TGA, Santé Canada)
‐ Démonstration du modèle de revenu par pays
‐ Plus de 5000 examens réalisés : Excellents résultats cliniques  
‐ Publications : Hôpitaux et centres académiques
‐ Attire des partenaires industriels stratégiques co‐marketing
‐ Valeur ajuté pour les patients, MD, hôpitaux/cliniques
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A Technological Leap Forward in Knee Assessment by EMOVI

Merci !


